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 LES INCOTERMS 
 

 

 

DESTINATAIRES  Responsables commerciaux import/export, personnels 

administratifs import/export, opérateurs logistiques 

  

OBJECTIFS  Définir les conditions de vente les plus appropriées à une 
opération de commerce international, évaluer  les risques et 

minimiser les coûts de transport 

 Maîtriser les incoterms pour optimiser la gestion d’un dossier 
import/export 

  

INTERVENANT  Pascale DI FELICE 

Consultante formatrice depuis 1986, elle intervient en stratégie de 

développement à l’international,  management des opérations de 

commerce import/export,  douane et fiscalité 

 

  

PROGRAMME  Introduction : les incoterms, outil stratégique des 

entreprises 

 Définition et objectifs des incoterms 
 

Etude des incoterms 

 Les 4 familles des incoterms (E, F, C, D) 
 Les incoterms : éléments juridiques des commandes et des 
contrats 

 

Utilisation des incoterms 

 Etablir un lien entre incoterms et transports internationaux 
 Les incoterms  et les obligations fiscales des entreprises 
 Les incoterms : un argument de la négociation commerciale 

 

Analyse critique des incoterms 

 Avantages,  inconvénients 
 

Conclusion 

 Les incoterms : un outil de maîtrise commerciale et de réponse 
aux incertitudes des opérations internationales 

 

  

MODALITES PRATIQUES   

 Durée :  1 jour 
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 Dates :  18 Mai 2010 
 15 Novembre 2010 

 

 Horaires :  9h à 12h – 13h30 à 17h30 
 

 Lieu :  GROUPE FORMATION ENTREPRISE CCI DE LA SAVOIE 

Bâtiment Homère - 13 avenue du Lac de Constance 

Savoie Technolac  - 73381 LE BOURGET DU LAC CEDEX 

  

 Autres informations :  Possibilité de restauration à proximité 
  

FRAIS D’INSCRIPTION   

 Par participant :   320 €uros nets de taxes (hors frais de restauration). 

  

  

 
 


