SOLUCCIO

Les offres

@ CHAMBRE DE COMMERCE

ET D'INDUSTRIE

Acquérir ou développer les notions de bases pour

une premiére activité dans le domaine du commerce

international.

"OBJECTIFS

Mattriser les régles Incoterms® 2020, les choisir et les utiliser a
bon escient

Savoir les inscrire dans la négociation commerciale et exécuter
les contrats

S'en servir pour calculer les prix de vente, les coiits de revient
Connaitre les obligations respectives coté vendeur et acheteur
Identifier le point de transfert des risques et le point de transfert
des frais entre vendeur et acheteur

PROGRAMME

1. LesIncoterms® : rdle et impacts pour le commerce international,
la chaine du fret a Uinternational
+ Les étapes, les acteurs
« Lesrisques associés : role et impact des Incoterms
« Définition, liste, classification, obligations, vocabulaire
» Reévision 2020 : Focus sur le contrat de vente : la « livraison » et le
reflet de la pratique
2. Les Incoterms® ne réglent pas tout !
+ La question du transfert de propriété
« Les limites des Incoterms®
3. Les 11Incoterms® 2020 a la loupe
+ Les régles multimodales et les régles maritimes & fluviales
+ Les outils et facilités pour clarifier et rendre les Incoterms plus
accessibles
« Zoom sur les obligations des parties, le lieu de « livraison », le
transfert des risques, le lieu de transfert des frais
« Les nouveautés 2020 : 'option du FCA, l'assurance minimum
obligatoire du CIP, 'Incoterms® DPU. Incoterms® et chaine des
colits
4. Répercussion des Incoterms sur les autres contrats, la douane et
la fiscalité
+ Autres contrats : Slireté - douane - transport - assurance -
financement
« Focus sur l'assurance des marchandises transportées
« Assurance en responsabilité versus assurance sur la valeur
* Fiscalité (justificatif fiscaux)
\5. Les bonnes pratiques en matiére d'Incoterms®
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COMBIEN CA COUTE ?
395 € net de taxe
(non assujetti a la TVA)

» Consultez votre conseiller formation
pour connaitre les financements
possibles

FINANCEMENTS POSSIBLES

* Plan de formation, Financement
employeur, Financement individuel

POUR QuiI?
Commerciaux/acheteurs, dlrlgeants
responsables financiers, service clients,
ADV, approvisionnement, transport,
logistique, douane, « compliance », etc.
» Prestataires de transport/assurance,
banques, conseillers sécurité, etc.

PREREQUIS

» Aucun prérequis nécessaire pour suivre
cette formation

DUREE DU PROGRAMME

» 7heures [ 1jour

LIEU

« Selon calendrier, a la CCl, Chambeéry

MODALITES PRATIQUES

» Groupe / cours collectif en présentiel

MODALITES D’EVALUATION

Auto-positionnement

e Quizz d’entrée et de sortie

e Mesure de la satisfaction en fin de
formation et a 3 mois

« Attestation de fin de formation

0 Le réseau des CCI Auvergne-Rhone-Alpes est
engagé dans l'accompagnement et 'accueil
des personnes en situation de handicap.
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METHODES PEDAGOGIQUES
. Formation animée par un consultant formateur, spécialisé
dans le domaine du commerce international
«  Soin particulier apporté au vocabulaire, aux acronymes en
anglais/francgais
. Echanges de bonnes pratiques entre les participants
POUR ALLER PLUS LOIN
. Nos autres formations a l'international
S

MODALITES DE SUIVI
- Emargement, déroulé
pédagogique

VALIDATION, CERTIFICATION
» Attestation de formation

EFFECTIFS
e Mini:5- Maxi:8

INTERVENANT(E)

» Formation animée par un
consultant formateur, un
conseiller expert CCl dans ce
domaine. Tous nos formateurs
répondent aux normes exigées
par notre systéme qualité.
(Informations sur le formateur
disponibles sur simple demande)

INSCRIPTION / DELAI D'ACCES

« Linscription a cette formation
est possible jusqu'a 72h avant le
début de la session.

CONTACT

Service Formation

Tel. 0457737373

Mail formation@savoie.cci.fr

« Des formations adaptées au monde
professionnel et permettant aux
stagiaires d'étre immédiatement
opérationnel

« 100% des stagiaires sont trés
satisfaits ou satisfaits et 94%
recommandent cette formation en
2023 (16 participants)
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